Om fondssggning som klub

Fondss@gning er tidskraevende arbejde, der kraever talmodighed og dedikation. Som klub vil der vaere
mange fonde at s@ge, som stgtter lokale projekter i jeres omrade.

Kunsten ved fundraising er derfor ikke kun “den ene gode ansggning”, men en Igbende indsats for at finde
flere relevante fonde, saette sig ind i deres stpttekriterier, holde kontakten til dem og s@ge lgbende.

God fondssggning betyder ogsa, at man har den rigtige ide og preesenterer den pa den rigtige made pa det
rigtige tidspunkt.

Det kraever selvsagt tid og gvelse at blive god til fondsggning, og man bgr som klub finde en frivillig, der kun
har ansvaret for opgaven, hvis ikke man har midlerne til at sgge professionel hjzelp.

Mange kommune tilbyder ogsa hjaelp gennem specialkonsulenter og kurser til fondsggning. Sa her kan det
vaere en idé at undersgge, om jeres kommune har gode tilbud, som jeres klub kan benytte sig af.

Gode rad til fondss@gning

Teenk jeres fond-ansggning som en jobansggning; gar den malrettet, spaendende og konkret. Du vil gerne
samarbejde og i fellesskab Igfte en opgave vha. klubbens aktiviteter og aktive sammen med fondens
stgtte. Indenfor de f@rste linjer skal man have lyst til at laese videre og forsta, hvad projektet handler om.

Skriv en troveerdig ansggning

Jeres ans@gning skal give fornemmelsen af, at | kan Igfte opgaven. Er man en lille klub, men med mange ar i
lokalmiljget, kan | have en masse lokale samarbejdspartnere, der viser opbakningen til jer. Sa naevn gerne
sadanne ting i ansggningen. Steerke samarbejdspartnere, som kommunen, virksomheder, skoler osv. kan
gore det mere sikkert at give jer midler, da det kan betyde flere haender til at Igfte projektet.

Jeres klub har en Igsning

Lokale klubber spiller en vigtig rolle i lokalmiljget ved at tilbyde faellesskaber, motion m.m. Dette bgr |
beskrive klart og fremhaeve i forhold til, hvordan jeres projekt Igser en lokal udfordring eller opfylder et
behov. | kan med fordel inddrage undersggelser og tal, der viser behovet.

Hav styr pa gkonomien

Jeres projekt bliver ogsa set som en investering af fonden, som vil vide, hvad pengene skal bruges til. Et
realistisk og overskueligt budget er et af de bedste vaerktgjer til fondssggning.

Fondens stgtte kan ikke undvaeres
Husk at ggre det klart i jeres ansggning, at projektet afhaenger af de sggte midler for at Igse problemet.
Tal til hjertet

Jeres ansggning skal fgrst abne fondens gjne og hjerter — og derefter pengekassen. | skal fortzlle en klar og
god historie, og skabe billeder, der handler om at samarbejde mod et faelles mal om at hjelpe andre. Det
skal fremga i ansggningen, sa det stemmer overens med fondens egne vardier og formal.



Kom i gang med fondssggning

Fondsggning kan deles op i fire faser, der er beskrevet nedenfor som en hjalp til at strukturere indsatsen i
jeres klub.

1: Find mulige fonde og lav en liste

Man kan sgge pa nggleord med udgangspunkt i jeres projekt f.eks. inklusion, sundhed, idraet, forening osv.
Mange fonde vil stgtte disse omrader meget konkret eller overordnet, hvilket vil fremga af fondens fundats
(veerdigrundlag).

2: Vxlg de mest relevante fonde og vaer grundig
Hvad er fondens formal?

Fondens fundats fortaeller de principper og formal, som den prioriterer efter. Kig gerne pa fondens
hjemmeside og led ogsa efter et telefonnummer, hvor du kan ringe og sp@rge, om jeres projekt er
stgtteberettiget hos dem. Ofte vil en fond ogsa meget gerne hjalpe jer med input til jeres ansggning, da
det trods alt er deres arbejde at uddele midler.

Pa fondens hjemmeside kan | maske ogsa finde eksempler pa tidligere stptteprojekter, der giver jer en idé,
om jeres projekt er indenfor samme ramme.

Har | en personlig kontakt?

Hvis klubben har et medlem, som kender bestyrelsesmedlemmer i fonden, kan det vaere en stor hjalp. Pa
den made kan jeres direkte eller indirekte kontakt vaere afggrende og ikke mindst hjeelpe jer til at klarleegge
fondens prioriteringer for projekter lige nu og her.

Er jeres projekt relevant for fonden?

Husk at mange fonde ikke stgtter ting som: Udgifter til administration, den almindelige drift, faste
faciliteter o.l. Det vil oftest ogsa sta pa fondens hjemmeside.

3: Skriv en malrettet ansggning

Nar | har fundet de relevante fonde, kan | ga i gang med at skive klubbens ansggninger. Det er vigtigt at
malrette ansggningen til den enkelte fond, og derfor vil man generelt ikke kunne sende den samme
ansggning til flere forskellige fonde.

| vil ofte kunne genbruge ca. 80% af jeres standardansggning, men de andre 20% om jeres konkrete
samarbejde og formal bgr henvende sig direkte til den specifikke fond og dennes vaerdier og formal. Og
husk at tjekke formalia og indsende alle pakraevede dokumenter og oplysninger.

4: Husk at vaere taknemmelig for stgtten

Hvis | far bevilliget midler fra fonden, skal man naturligvis huske at udtrykke sin tak — bade direkte og ogsa
gerne pa sine medier. Man kan altid invitere fonden til besggsdag eller abningsdag for projektet, ligesom |
offentligt kan vise og sende billeder eller video til fonden, der viser resultatet af deres stgtte.

Som hjzelp til at starte ansggningen kan | bruge et T.O.T.E skema, som | udfylder med konkrete stikord og
seetninger, der kan danne grundlag og struktur for at renskrive jeres faerdige ansggning. Mere info her.


https://sogfonde.dk/strategi/tote/

10 gode rad - hjeelp til selvhjeelp
1. Find lokale alliancer

Det virker altid positivt, hvis du har taenkt lokale interesser ind i dit projekt. Det kan fx vaere tilsagn om lokal
medfinansiering fra byradet eller et samarbejde med foreninger.

2. Hav fokus pa det innovative

Fonde er ikke glade for at kopiere andre, og derfor er det vigtigt altid at have gje for det nyskabende og
anderledes i projektet.

3. Tidlig kontakt

Det er en god ting at veere i god tid med din ansggning, men du ma heller ikke vaere sa tidligt ude, at du kun
har en idé og ikke har veeret ude at undersgge mulighederne for implementering endnu.

4. Tag personlig kontakt med en konsulent - fa en 'ambassadgr'

Det er godt at fa en kontaktperson i fonden. Pa den made far du kvalificeret radgivning til at feerdigggre din
projektbeskrivelse og udforme en ansggning, der lever op til fondens krav og betingelser.

5. Veer bevidst om, hvilket projekt du vil have

Du skal vaere bevidst om, hvad det er for et projekt, du vil saette i vaerk og veere loyal over for din idé.
Derfor skal du fx ikke dreje projektet i en anden retning bare for at fa midlerne i hus.

6. Spild hverken din eller fondens tid

Seet dig ind i fondens formal og vedtaegter og koncentrer dig om de fonde, der passer til dit projekt i stedet
for at skyde med spredehagl efter mange fonde. Brug kraefterne pa at malrette din ansggning til den
enkelte fond.

7. Vurdér trends

Det er vaesentligt at se pa, hvad der rgrer sig i lokalsamfundet. Er der fx fokus pa udviklingstendenser inden
for sundhed eller socialt arbejde, som du kan taenke med ind i dit projekt.

8. Spg evt. professionel hjzelp fra en fundraiser

Du kan spare mange kreefter og ¢ge udsigten til, at den ngdvendige stgtte bliver rejst, hvis du har folk med i
ansggningsprocessen, som er fortrolige med fundraising. Det kan veere medarbejdere i din kommune eller
region eller private konsulentfirmaer.

9. Fortzel, hvem du ellers har sggt hos

Det er de faerreste fonde, der foretraekker at vaere alene om et projekt. Derfor kan det vaere en fordel, hvis
en anden fond allerede har givet positivt tilsagn om stgtte. Det bevirker, at projektet har faet en form for
blastempling.

10. Beskriv "livet efter fondstgtten"

Det har betydning for dit projekt, om det kan viderefgres efter en given projektperiode. Det er godt, hvis du
kan dokumentere, at de nye faciliteter og aktiviteter kan leve efter projektperiode



